
HATAY İLİ MOBİLYACILIK SEKTÖRÜNE YÖNELİK  
DIŞ TİCARET VE ULUSLAR ARASI PAZARLAMA EĞİTİMİ     

 
Tarih: 03- 05 MAYIS 2016  Saat: 09.00-17.30 

 
EĞİTİM SAATİ 3 MAYIS 2016 4 MAYIS 2016 5 MAYIS 2016 

 
Öğleden 
Önce 
1. Ders 

 
 
09.00 – 09.40 

UYGULAMALI DIŞ TİCARETTE PAZARLAMA 
STRATEJİLERİ  
Dış Ticarette Pazarlama Alt Yapısının 
Oluşturulması ve Pazarlama Stratejileri  

İHRACAT TEŞVİKLERİ  
İhracatta Devlet Yardımları  
Destek mevzuatı ve Uluslararası Rekabetçiliğin 
Geliştirilmesi Desteği  
Eğitim desteği  

İHRACATÇILAR İÇİN MÜŞTERİ BULMANIN YOLLARI  
Mobilya Sektöründe Faaliyette Bulunan İthalatçılara Direkt 
Ulaşım ve İlgili Bilgi Kaynakları  
İthalatçı Firma Veritabanlarının Kullanımı  

09.40 – 10.00 Kahve Arası Kahve Arası Kahve Arası 
 
Öğleden 
Önce 
2. Ders 

10.00 – 10.40 Ürün ve Müşteri Profili Belirleme, Fiyatlandırma 
Stratejileri, Pazar Araştırması Stratejileri ve 
Uygulamalı Pazar Araştırması  
Daralma ve Genişleme Stratejisi  

Pazar Araştırması ve Pazara Giriş Desteği ve 
Pazara Giriş Belgeleri  
 

Profesyonel bir web sitesi hazırlanması  
Sosyal Ağlarda Hesap Açılması  
Google Adwords Reklamı Uygulaması  
 

10.40 – 11.00 Kahve Arası Kahve Arası Kahve Arası 
 
Öğleden 
Önce 
3.Ders 

11.00- 11.40 Pazarlama İçin Veritabanları ve Diğer Bilgi 
Kaynakları  
Pazara Giriş ve Tutundurma Politikaları  

Fuar Katılım Desteği  
Düzenlenen Dahilde İşlem İzin ve Belgeleri  
 

Ticaret Ataşeliklerinin Kullanılması  
Oda Borsa ve Birlik Duyurularının Takibi  
 

11.40 – 12.00 Kahve Arası Kahve Arası Kahve Arası 
 
Öğleden 
Önce 
4.Ders 

12.00 – 12.40 Sürdürülebilir İhracat ve Müşteri Memnuniyeti  
Uluslararası anlaşmazlıklarda çözüm yolları ve 
itilafların halli  

İstihdam Desteği  
Tasarım Desteği  
 

Uluslararası Fuarlara Katılım/ Ziyaretin Önemi  
Alım Heyeti Programları  
 

12.40 – 14.00 Yemek Arası Yemek Arası Yemek Arası 
 
Öğleden 
Sonra 
1.Önce 
 

14.00 – 14.40 ÖDEME ŞEKİLLERİ- TESLİM ŞEKİLLERİ ve 
KAMBİYO MEVZUATI  
Genel Kambiyo Bilgisi  
İhracat Türleri  

Yurtdışı Birim, Marka ve Tanıtım desteği  
Tarımsal ürünlerde ihracat iadesi Yardımları  

E-ticaret  
E-Posta Pazarlama, E- Ticarette Müşteri Bulma Yöntemleri  
B2B Sitelere Üye Olunması  

14.40 – 15.00 Kahve Arası Kahve Arası Kahve Arası 
 
Öğleden 
Önce 
2.Ders 

15.00 – 15.40 Teslim Şekilleri E, F, C ve D grubu teslim şekilleri 
ve uygulama alanları (Incoterms Konvansiyonu)  

Dahilde ve Hariçte İşleme Rejimleri  
 

B2B Sitelere Üye Olunması ve Kullanımı 

15.40 – 16.00 Kahve Arası Kahve Arası Kahve Arası 

 
Öğleden 
Önce 
3.Ders 

16.00 – 16.40 Ödeme Şekilleri  
- Peşin Ödeme ve Prefinansman  
- Akreditifli Ödeme ve Akreditif Türleri 
- Akreditif Metninin hazırlanması ve önemi  

İhracatı Geliştirici Özel Anlaşmalar  
- Gümrük Birliği  
 

İhracatta Müşteri Bulma Başarı Hikâyesi Paylaşımı  
 

16.40 – 17.00 Kahve Arası Kahve Arası Kahve Arası 
Öğleden 
Önce 
4.Ders 

17.00 – 17.40 - Vesaik Mukabili Ödeme / Mal Mukabili/ Kabul 
Kredili ve Banka Ödeme Garantisi  

- Serbest Ticaret Anlaşmaları  
- GSP Anlaşmaları  

Sorular ve Cevaplar, 
Anket ve Kapanış. 
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